a I be rt escolha a sua liberdade

arte
(post + stories)

o cliente nunca
tem razao!

veja o post no feed.

o cliente nunca
tem razdo!

imagens ilustrativas - arquivos para postagem disponivel na plataforma

legenda contra essa premissa de que todo cliente tem razdo, na verdade o que ele
tem mesmo é emocdo. Q @

é esse o0 sentimento responsavel por cerca de 90% das decisdes de
compra dos consumidores segundo pesquisa publicada por harvard. @

um jeito de emocionar o seu publico é oferecendo algo em troca, para,
assim, despertar o gatilho da reciprocidade. &

é isso que o faz voltar sempre! @

guer saber como fazer isso na sua empresa e potencializar os seus
resultados?

envie uma mensagem agora mesmo e vamos conversar! (I

#vemproalbert #meunegdcioalbert

fonte: https://www.projetodraft.com/entre-85-e-95-das-decisoes-de-
compra-sao-realizadas-de-forma-inconsciente-segundo-estudos-de-

harvard/

oialbert.com.br
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